


Практическое задание 1
Тема 1.1. Основы питчинга

Задание 
Рассмотреть на конкретных примерах все виды питчей (Elevator-питч, IDEA-питч, Funding-питч). Заполнить таблицы 1, 2, 3.
Таблица 1 — Elevator-питч
	Имя, род занятия, название проекта
	

	Навыки и опыт
	

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	

	Ценностное предложение
	

	Что вам надо?
	

	Призыв
	



Таблица 2 — IDEA-питч
	Имя, род занятия, название проекта
	

	Навыки и опыт
	

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	

	Ценностное предложение
	

	Призыв
	

	Бизнес-модель
	

	Объем рынка
	

	Команда проекта
	

	Что вам надо?
	



Таблица 3 — Funding-питч
	Имя, род занятия, название проекта
	

	Навыки и опыт
	

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	

	Ценностное предложение
	

	Призыв
	

	Бизнес-модель
	

	Объем рынка
	

	Команда проекта
	

	Что вам надо?
	

	Продвижение
	

	Экономическая эффективность
	

	Перспективы развития
	

	Описание клиента
	

	Информация о конкурентах
	

	Предложение для инвестора
	



  Рекомендации по выполнению задания 
В таблице 1а, 2а и 3а представлены примеры всех видов питчей. 
Таблица 1а — Elevator-питч
	Имя, род занятия, название проекта
	Меня зовут Никита, я хочу в ближайшем будущем открыть свою собственную АЗС

	Навыки и опыт
	Я только начинающий в этом деле. Однако хочу достичь многого в этой сфере деятельности

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	Я планирую открыть свою АЗС сразу после окончания обучения в вузе

	Ценностное предложение
	Моя цена будет низкой по сравнению с конкурентами. Автомобилисты захотят сами ехать на мою АЗС, так как у меня будет самое высокое качество топлива, качественный сервис и эстетичный внешний вид заправки. Из этого можно сделать вывод, что доходность АЗС будет в пределах от 15 % до 30 % от вложенного капитала

	Что вам надо?
	Я ищу партнера, который хочет развивать бизнес вместе со мной

	Призыв
	Если вы хотите хорошо зарабатывать, то присоединяйтесь к моему проекту



Таблица 2а — IDEA-питч
	Имя, род занятия, название проекта
	Меня зовут Никита, я хочу в ближайшем будущем открыть свою собственную АЗС

	Навыки и опыт
	Я только начинающий в этом деле. Однако хочу достичь многого в этой сфере деятельности

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	Я планирую открыть свою АЗС сразу после окончания обучения в вузе

	Ценностное предложение
	Моя цена будет низкой по сравнению с конкурентами. Автомобилисты захотят сами ехать на мою АЗС, так как у меня будет самое высокое качество топлива, качественный сервис и эстетичный внешний вид заправки. Из этого можно сделать вывод, что доходность АЗС будет в пределах от 15 % до 30 % от вложенного капитала

	Призыв
	Если вы хотите хорошо зарабатывать, то присоединяйтесь к моему проекту

	Бизнес-модель
	Планирую искать партнеров, которые смогут работать по франчайзингу. У меня широкий круг потребителей, т. к. по статистике автомобилем пользуется каждый третий человек на Земле

	Объем рынка
	Пока сложно сказать об объеме рынка для моей АЗС

	Команда проекта
	Планируется «построить» команду, которая справится с любыми задачами

	Что вам надо?
	Я ищу партнера, который хочет развивать бизнес вместе со мной



Таблица 3а — Funding-питч
	Имя, род занятия, название проекта
	Меня зовут Никита, я хочу в ближайшем будущем открыть свою собственную АЗС

	Навыки и опыт
	Я только начинающий в этом деле. Однако хочу достичь многого в этой сфере деятельности

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	Я планирую открыть свою АЗС сразу после окончания обучения в вузе

	Ценностное предложение
	Моя цена будет низкой по сравнению с конкурентами. Автомобилисты захотят сами ехать на мою АЗС, так как у меня будет самое высокое качество топлива, качественный сервис и эстетичный внешний вид заправки. Из этого можно сделать вывод, что доходность АЗС будет в пределах от 15 % до 30 % от вложенного капитала

	Призыв
	Если вы хотите хорошо зарабатывать, то присоединяйтесь к моему проекту

	Бизнес-модель
	Планирую искать партнеров, которые смогут работать по франчайзингу. У меня широкий круг потребителей, т. к. по статистике автомобилем пользуется каждый третий человек на Земле

	Объем рынка
	Пока сложно сказать об объеме рынка для моей АЗС

	Команда проекта
	Планируется «построить» команду, которая справится с любыми задачами

	Что вам надо?
	Я ищу партнера, который хочет развивать бизнес вместе со мной

	Продвижение
	Продвижение будет построено на таргетированной рекламе, будет сделан сайт АЗС, SMM-рассылки, а также обычная реклама

	Экономическая эффективность
	Сложно сейчас сказать об этом показателе

	Перспективы развития
	Планируется из маленькой АЗС создать крупную международную сеть АЗС

	Описание клиента
	Моим клиентом может выступить любой автомобилист

	Информация о конкурентах
	Крупные клиенты для моей АЗС — это Роснефть, Лукойл, Татнефть, Газпром

	Предложение для инвестора
	Если вы вложитесь в мой проект, вы получите 10 % моей компании



Алгоритм выполнения задания
1. Изучить особенности Elevator-питча, IDEA-питча и Funding-питча.
2. Самостоятельно придумать проект по открытию своего бизнеса.
2. Заполнить таблицы 1, 2, 3, опираясь на примеры из таблиц 1а, 2а и 3а.
















Практическое задание 2
Тема 1.1. Основы питчинга
Задание
Cоставить схему питчей по своему проекту или выбранной идее. Шаблон схемы питчей представлен в таблице 4.
Таблица 4 — Схема питчей
	Наименование
	Лозунг (одно предложение)
	Подробности (абзац)
	Что получит инвестор? Что для него означает эта информация? (Резюме)

	Имя, род занятия, название проекта
	
	
	

	Навыки и опыт
	
	
	

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	
	
	

	Ценностное предложение
	
	
	

	Призыв
	
	
	

	Бизнес-модель
	
	
	

	Объем рынка
	
	
	

	Команда проекта
	
	
	

	Что вам надо?
	
	
	

	Продвижение
	
	
	

	Экономическая эффективность
	
	
	

	Перспективы развития
	
	
	

	Описание клиента
	
	
	

	Информация о конкурентах
	
	
	

	Предложение для инвестора
	
	
	






Рекомендации по выполнению задания 
В таблице 4а представлен пример схемы питча.
Таблица 4а — Пример схемы питча
	Наименование
	Лозунг (одно предложение)
	Подробнее (абзац)
	Что получит инвестор? Что для него означает эта информация? (Резюме)

	Имя, род занятия, название проекта
	Меня зовут Никита, я хочу в ближайшем будущем открыть свою собственную АЗС
	Меня зовут Никита, я начинающий предприниматель, в будущем планирую реализовать свою бизнес-идею, чтобы получать солидный доход. Моя бизнес-идея заключается в том, чтобы открыть собственную автоматическую АЗС «Генезис»
	Инвестор получает информацию обо мне и моей бизнес-идее

	Навыки и опыт
	Я только начинающий в этом деле
	Не обладаю теми навыками и опытом для реализации моей бизнес-идеи, которые требуются, но готов их приобрести
	Какими навыками и опытом я обладаю, может ли инвестор рассчитывать на меня

	В чем заключается решаемая вами проблема?
	Я планирую открыть свою АЗС
	Планируется открыть собственную автоматическую АЗС для того, чтобы люди могли спокойно заправлять свои автомобили в любое время суток, а я — получать от этого прибыль
	Инвестор будет понимать, смогу ли я решить свою проблему тем путем, который я выбрал 

	Ценностное предложение
	Моя цена — один из залогов успеха!
	Моя цена будет низкой по сравнению с конкурентами. Автомобилисты захотят сами ехать на мою АЗС, так как у меня будет самое высокое качество топлива, качественный сервис и эстетичный внешний вид заправки. Из этого можно сделать вывод, что доходность АЗС будет в пределах от 15 % до 30 % от вложенного капитала
	Сможет ли инвестор окупить свои вложения исходя из моего ценностного предложения

	Призыв
	Заработок — наше все!
	Если вы хотите получать высокую прибыль, присоединяйтесь к моему проекту!
	Инвестор осознает, насколько я замотивирован в поиске вложений со стороны

	Бизнес-модель
	Поиск партнеров для совместной работы
	Планирую искать партнеров, которые хотят работать по франчайзингу. У меня широкий круг потребителей, т. к. по статистике автомобилем пользуется каждый третий человек на Земле
	Как я буду реализовывать свою бизнес-идею

	Объем рынка
	Объем рынка очень высок, но мы справимся
	Пока сложно сказать об этом показателе, но я уверен, что объем моего рынка очень высок
	Стоит ли вкладываться в мой проект исходя из данных об объеме моего рынка

	Команда проекта
	Команда мечты!
	Планируется «построить» команду, которая справится с любыми задачами. Команда обязательна должна состоять из четырех ролей: двигатель, контроллер, поддержка и аналитик
	На что будет способна моя команда

	Что вам надо?
	Поиск инвесторов
	Нахожусь в поиске инвесторов, которые готовы вложить свой капитал для реализации бизнес-идеи и дальнейшей совместной работы в целях получения прибыли
	Кто нужен для реализации бизнес-проекта

	Продвижение
	Реклама приносит большую часть клиентов
	Продвижение будет построено на таргетированной рекламе, будет сделан сайт АЗС, SMM-рассылки, а также обычная реклама
	На основе рекламы инвестор сможет спрогнозировать, какой будет приток клиентов

	Экономическая эффективность
	Высокий уровень экономической эффективности
	Сложно полностью сейчас описать этот показатель. Данный показатель будет формироваться из многих показателей, таких как рентабельность, производительность труда и так далее
	Большая часть данных об моем бизнесе

	Перспективы развития
	Из одной АЗС в крупную мировую сеть
	Планируется из маленькой АЗС создать крупную международную сеть АЗС
	Мои дальнейшие планы на бизнес

	Описание клиента
	Почти что любой человек
	Моим клиентом может выступить любой человек, владеющий своим личным автомобилем
	Кто будут наши клиенты

	Информация о конкурентах
	Конкурентоспособность моей АЗС
	Наши крупные клиенты для моей АЗС — это Роснефть, Лукойл, Татнефть, Газпром. Главное отличие моей АЗС — автоматизированность и работа в любое время суток без операторов. АЗС, идентичных моей, в моей городе нет
	Информация о конкурентах, сможет ли моя АЗС конкурировать с другими АЗС

	Предложение для инвестора
	Мне нужны инвестиции
	Если вы вложитесь в мой проект, вы получите 10 % моей компании
	Что получит инвестор при условии, что он вложится в мой проект



Алгоритм выполнения задания
1. Самостоятельно придумать проект по открытию бизнеса.
2. Изучить пример составления схемы питчей (таблица 4а)
3. Заполнить таблицу 4 по своему бизнес-проекту.
Практическое задание 3

Тема 1.6. Правила подготовки презентации для получения инвестиций из различных источников

Задание
Сделать презентацию по своему бизнес-проекту в программе Microsoft Office PowerPoint. 
Рекомендации по выполнению задания 
Для выполнения задания воспользуйтесь представленным в Приложении 1 шаблоном. Пример презентации приведен в Приложении 2.
Алгоритм выполнения задания
1. Изучите пример презентации, представленный в Приложении 2.
2. Скачайте и заполните шаблон, приведенный в Приложении 1. Презентацию необходимо делать в программе Microsoft Office PowerPoint.









Практическое задание 4

Тема 1.6. Правила подготовки презентации для получения инвестиций из различных источников

Задание
Составить речь к презентации, которая была выполнена в практическом задании 3. Пример речи представлен в Приложении 3. 
План выполнения задания
1. Выполните задание 3 (составление презентации по своему бизнес-проекту в программе PowerPoint).
2. Изучите пример речи к презентации, представленный в Приложении 3.
3. Составьте речь к своей презентации бизнес-проекта.

Методические рекомендации по написанию, требования к оформлению
Рекомендуемый объем речи к презентации составляет 3-4 страницы печатного текста (это соответствует 5-7 минутам речи) на одной стороне белой бумаги формата А4. При компьютерном наборе рекомендуется кегль 14, полуторный межстрочный интервал, гарнитура шрифта Times New Roman. Абзацный отступ — 1,25 см.






Практическое задание 5

Тема 1.6. Правила подготовки презентации для получения инвестиций из различных источников

Задание
Составить подробный план подготовки к первому выступлению с указанием на то, какие центры восприятия информации будут задействованы и каким образом. Для этого следует заполнить таблицу 5.

Таблица 5 — План подготовки к презентации
	Что необходимо сделать
	Какие требуются ресурсы
	Срок реализации
	Центры восприятия

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



Рекомендации по выполнению задания 
Упрощенный пример заполнения таблицы плана подготовки к выступлению представлен в таблице 5а.

Таблица 5а — План подготовки к презентации
	Что необходимо сделать
	Какие требуются ресурсы
	Срок реализации
	Центры восприятия

	Загрузить презентацию на флеш-накопитель
	Флеш-накопитель, презентация в формате PDF
	25.05.2022
	Визуализация

	Подготовить раздаточный материал
	Буклет,
пробный продукт
	01.06.2022
	Ощущения



Алгоритм выполнения задания
1. Рассмотрите пример плана подготовки к презентации (таблица 5а)
2. Определите, что необходимо сделать, чтобы успешно представить презентацию бизнес-проекта.
3. Определите, какие для этого потребуется ресурсы.
4. Спланируйте срок реализации каждого этапа подготовки презентации.
5. Определите, какие центы восприятия информации будут задействованы у слушателей.
6. Заполните таблицу 5.
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Практическое задание 6

Тема 2.2. Видение и миссия бизнеса с точки зрения презентации перспектив своего проекта 

Задание
Составить миссию, определить ценности и принципы своего бизнес-проекта.
Алгоритм выполнения задания
1. Составьте и запишите первую формулировку миссии вашей организации. 
Для этого воспользуйтесь формулой: 
КТО МЫ? + ЧТО МЫ ДЕЛАЕМ? + ДЛЯ КОГО? + ЗАЧЕМ?
2. На основе изученного материала составьте и запишите вторую формулировку миссии организации.
3. Определите ценности и принципы вашей организации.
4. Определите, на какие принципы вы опираетесь в своей деятельности.
5. Выполните дополнительное задание. Если у вас есть собственный бизнес, то ознакомьте с ценностями организации свою команду. Обсудите, насколько они совпадают с ценностями каждого члена команды, какие формулировки можно скорректировать, какие ценности добавить.

Методические рекомендации по написанию, требования к оформлению
Оформлять выполненное задание необходимо на одной стороне белой бумаги формата А4. При компьютерном наборе рекомендуется кегль 14, полуторный межстрочный интервал, гарнитура шрифта Times New Roman. Абзацный отступ — 1,25 см.
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